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一、基本信息
 

 
 

二、内容介绍
 

　　户外用品包括帐篷、背包、登山鞋和野营炊具等，随着户外活动和探险旅游的流行，市场需求持续

增长。目前，户外用品的设计和制造正朝着轻量化、耐用性和环保方向发展，采用新型材料和技术，如

防水透气面料和可折叠设计，以提升产品的性能和用户体验。

　　未来，户外用品将更加注重可持续性和智能化。一方面，通过使用可回收和生物降解材料，减少对

环境的影响，同时，采用循环设计理念，提高产品的耐用性和可修复性，推动循环经济。另一方面，通

过集成智能传感器和连接技术，如GPS定位和健康监测，户外用品将提供更安全和便捷的使用体验，满

足消费者对科技融合和个性化需求的追求。
 

第一章 户外用品相关概述

　　第一节 户外用品的相关定义

　　　　一、户外运动的定义

　　　　二、户外用品的定义

　　第二节 户外用品的分类

　　　　一、服装类

　　　　二、鞋类

　　　　三、背包类

　　　　四、野营出行装备

　　　　五、专项户外运动装备

　　　　六、其他
 

第二章 中国户外用品行业的发展环境分析

　　第一节 宏观经济环境
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　　　　一、gdp历史变动轨迹分析

　　　　二、固定资产投资历史变动轨迹分析

　　　　三、2023年中国宏观经济发展预测分析

　　第二节 行业发展环境

　　　　一、中国户外运动兴起催热户外用品市场

　　　　二、户外用品产业已成为中国新的经济增长点

　　　　三、户外用品行业已升级为大众化产业

　　　　四、中国户外用品市场逐渐成熟理性

　　　　五、户外用品正从“边缘”化迅速向主流化转变
 

第三章 户外用品行业的发展

　　第一节 国外户外用品产业发展概况

　　　　一、欧美户外用品行业发展浅析

　　　　二、美国户外用品市场快速增长

　　　　三、2023年美国户外用品销售情况

　　　　四、德国户外用品市场发展前景广阔

　　　　五、2023年国内外户外用品展会年展会信息一览

　　第二节 中国户外用品产业发展综述

　　　　一、中国户外用品行业的发展特点

　　　　二、中国户外用品行业多元化发展

　　　　三、中国户外用品行业的地域性和季节性特征

　　　　四、中国户外用品行业集中度较高

　　　　五、进入本行业的主要壁垒

　　第三节 2018-2023年中国户外用品行业的发展

　　　　一、2023年中国户外用品行业发展分析

　　　　……

　　　　三、2023年大型零售企业户外时尚运动用品销售情况分析

　　　　四、2023年中国户外用品市场销售额

　　　　五、2023年全国重点大型零售企业户外时尚运动用品销售增长

　　　　六、国际户外用品巨头掘金中国市场

　　　　七、北京第八届亚太运动用品与时尚展介绍

　　第四节 中国部分地区户外用品行业的发展

　　　　一、北京商家推出户外用品换季前打折效果良好

　　　　二、亚洲户外用品展在南京开幕

　　　　三、青岛户外用品成掘金新热点

　　　　四、阿迪达斯中国首家户外专营店落户哈尔滨

　　第五节 中国户外用品行业发展的问题及对策
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　　　　一、中国户外用品行业发展的不利因素

　　　　二、中国户外用品行业的尴尬处境

　　　　三、中国户外用品行业产品标准亟待完善

　　　　四、中国户外用品企业营销管理存在的不足

　　　　五、中国户外用品行业的发展对策
 

第四章 中国户外用品市场及消费分析

　　第一节 中国户外用品市场现状分析

　　　　一、中国户外用品市场迅速发展

　　　　二、中国户外用品大品牌市场份额逐步加大

　　　　三、中国户外用品市场面临发展机遇

　　　　四、中国户外市场整体呈现蓬勃发展的态势

　　　　五、中国户外用品市场发展不平衡

　　第二节 中国户外用品市场发展路线解析

　　　　一、高成长持续

　　　　二、国内品牌快速增长

　　　　三、品牌不断壮大

　　　　四、户外用品增速远快于体育用品

　　　　五、装备配件类增速加快

　　　　六、品牌集中度不断提升

　　第三节 中国户外用品市场消费者分析

　　　　一、户外用品市场客户群体

　　　　二、户外用品市场客户特征

　　　　三、户外用品市场客户渠道

　　　　四、商场店户外产品购买者类型占比

　　第四节 中国旅游户外用品重度购买者的特征研究

　　　　一、旅游户外用品及重度购买者概述

　　　　二、理论假设

　　　　三、研究方法

　　　　四、研究结果

　　　　五、结论和讨论

　　　　六、市场营销启示

　　第五节 2023年户外休闲纵深化消费调查

　　　　一、户外运动丰富多样

　　　　二、国内户外运动差异化

　　　　三、户外用品需配套发展

　　　　四、户外用品企业需重视户外装备的研发
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　　　　五、研发创新是根本
 

第五章 中国户外用品市场品牌及渠道分析

　　第一节 2022-2023年中国户外用品市场品牌发展状况

　　　　一、新增品牌不断，但未来行业集中度提升仍是大势所趋

　　　　二、性价比高、渠道拓展能力强助力国内品牌份额超越国外品牌

　　第二节 中国户外用品销售渠道现状分析

　　　　一、商场店模式因投入小、人流量大而迅速扩张

　　　　二、二、三线市场空白区域大、渠道下沉是必然趋势

　　　　三、区域性户外零售网络正在构建中

　　　　四、大型户外连锁店因定位问题而发展迟缓

　　　　五、中小型户外店资金管理信用和开店模式成发展瓶颈

　　　　六、2023年受户外运动升温推动 户外用品网上销售火爆

　　第三节 中国户外用品市场品牌商与零售商间的冲突

　　　　一、渠道冲突

　　　　二、产品冲突

　　　　三、价格冲突

　　　　四、供货冲突

　　　　五、服务冲突

　　　　六、推广冲突

　　第四节 中国户外用品行业做大品牌的对策

　　　　一、开创新品类

　　　　二、打造户外品牌文化

　　　　三、打造新的营销模式

　　第五节 国外主要品牌发展关键

　　　　一、注重研发投入和技术创新，产品设计精益求精

　　　　二、户外服装收入占比最高，迎合大众需求最为关键

　　　　三、引导消费者的户外生活理念，推动品牌成长
 

第六章 重点企业

　　第一节 北京探路者户外用品股份有限公司

　　　　一、企业概况

　　　　二、竞争优势分析

　　　　三、2018-2023年经营状况分析

　　　　四、2023-2029年公司发展战略分析

　　第二节 北京三夫户外用品开发有限公司

　　　　一、公司简介
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　　　　二、三夫户外的发展历程

　　　　三、三夫户外抓住中国户外用品行业的发展机遇

　　　　四、2023年三夫户外发展策略

　　第三节 北京长天时代户外体育用品有限公司

　　　　一、公司简介

　　　　二、长天户外客户群及销售品牌的定位

　　　　三、长天户外的主要经营模式

　　　　四、长天户外的基本运作模式

　　第四节 2023年国际户外公司简介及收入分析

　　　　一、jack wolfskin

　　　　二、primaloft

　　　　三、哥伦比亚

　　　　四、

　　　　五、阿迪户外

　　　　六、rei

　　　　七、ecco

　　　　八、deckers

　　　　九、crocs

　　　　十、black diamond
 

第七章 中国户外用品市场营销分析

　　第一节 中国户外用品市场的营销概况

　　　　一、户外用品多采用“三位一体”销售模式

　　　　二、中国户外用品体育营销方式日渐发展

　　　　三、中国户外用品经营商家营销的问题

　　第二节 中国户外用品市场营销创新的思考

　　　　一、中国户外用品市场营销亟需创新

　　　　二、重新定义需求内涵推崇“泛户外”概念

　　　　三、注重户外市场服务互动与消费者价值体验

　　　　四、营销规划需要结合科学和人文和艺术

　　　　五、户外用品的网络营销策略创新

　　　　六、2023年户外用品营销策略

　　第三节 户外运动服装的营销方式

　　　　一、大型商场百货公司

　　　　二、普通商场服装店

　　　　三、户外运动服装专卖店

　　　　四、商场、超市及连锁店
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　　　　五、批发市场

　　　　六、邮购

　　　　七、网上销售

　　第四节 户外用品店的经营及营销策略建议

　　　　一、经营战略

　　　　二、营销策略

　　　　三、营销方案

　　　　四、营销战略
 

第八章 2023-2029年中国户外用品行业投资策略

　　第一节 投资优势

　　　　一、市场空间较大

　　　　二、投资收益看好

　　　　三、入行门槛不高

　　第二节 投资环境

　　　　一、市场需求分析

　　　　二、市场调研分析

　　　　三、市场竟争分析

　　　　四、市场定位分析

　　第三节 投资机会及建议

　　　　一、户外用品市场蕴含良好的投资机会

　　　　二、滑雪户外用品市场有待开发

　　　　三、户外用品店投资经营策略分析

　　　　四、二手户外用品店的投资建议

　　第四节 投资风险

　　　　一、国内宏观经济风险

　　　　二、市场竞争风险

　　　　三、外包环节风险

　　第五节 投资经营户外用品店的风险管理

　　　　一、风险分析

　　　　二、优质的服务

　　　　三、平和的心态

　　　　四、过硬的产品

　　第六节 产品开发结构

　　　　一、背包

　　　　二、帐篷

　　　　三、睡袋
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　　　　四、登山鞋

　　　　五、服装

　　　　六、攀登装备

　　　　七、露营装备

　　　　八、其它装备

　　　　九、旅游书籍
 

第九章 2023-2029年中国户外用品市场的前景趋势分析

　　第一节 2023-2029年中国户外用品行业的发展前景展望

　　　　一、中国户外用品蕴藏巨大市场前景

　　　　二、中国户外用品市场增长潜力大

　　　　三、中国户外用品市场将迎来发展黄金时期

　　　　四、2023-2029年中国户外用品销售额预测

　　　　2012年我国户外用品销售额达到145.2亿元，正在成为拉动市场消费增长的新引擎。户外用品市

场的构成包括：专业品牌构成的核心户外用品市场（探路者、哥伦比亚、the north face、奥索卡、

lowa、诺诗兰等）、拥有户外用品的体育品牌（如耐克、阿迪达斯、李宁、安踏等）、拥有户外产品的

时尚与休闲品牌（lotto、jeep、snoopy、七匹狼等），以及迪卡侬、沃尔玛、家乐福、麦德龙等注重性

价比的大众卖场。

　　　　未来几年，我国户外用品行业市场规模还将保持高于30%的发展速度，预计到我国户外用品行

业市场规模将达到260亿元。

　　第二节 [~中智~林]2023-2029年中国户外用品行业的发展趋势预测

　　　　一、中国户外用品行业未来发展趋势

　　　　二、未来中国户外用品市场将呈跳跃式发展

　　　　三、中国户外用品市场兼并时代即将到来

　　　　四、大型户外用品连锁店是未来发展趋势

　　略……
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